
Eliecer Ceciliano Coto 
 

Tablón, El Guarco 200m este cementerio, Cartago, Costa Rica – Casado 
Cedula 303730432 - Edad: 39 

Teléfono de residencia: 2573 7220 

Teléfono celular: 8855 1309 - eliecer_ceciliano@hotmail.com 
 

ESTRATEGA EMPRESARIAL, VENTAS Y MERCADEO 
 

Perfil Profesional 

Bachiller en Publicidad y Mercadeo - Universidad Internacional de las Américas. 

Especialista en Neuromarketing - Instituto Tecnológico de Costa Rica. 

Especialista en Gerencia de la Innovación - Instituto Tecnológico de Costa Rica. 

Certificación Lean Six Sigma- ASQ Internacional. 

Maestría en Gerencia de Proyectos- Instituto Tecnológico de Costa Rica. 

 
OBJETIVO 

Desarrollar   mis   conocimientos   y   experiencia   en   el   campo   de   la   Administración, Publicidad,   

Mercadeo, Trademarketing,  Merchandising,  gestión  de  proyectos,  UEN´s,  innovación  y  estrategia  

en  una empresa  donde  pueda  hacer  uso  de  mis  facultades  personales  y  profesionales:  

excelentes relaciones interpersonales,  servicio  al  cliente,  proactivo,  comprometido,  planeador  de  

estrategias empresariales,  estrategias publicitarias y mercadológicas, maximizador  de recursos 

operativos y especialista en mejora e innovación continua. 

 
Experiencia Laboral 

 

 

Concentrados Gastón Fernández Mora 

Jefe de Ventas, Proyectos y 
Mercadeo. 

Industria: Agropecuaria       Sector: Industria 

Puesto: Jefe 

Área de trabajo: Comercial 

Duración: Marzo 2016 - Actualmente. 5 Años 

Jefe: Jairo Vega 

Teléfono: 25503900 
 

 

Funciones y logros: Encargado de la estrategia comercial, desarrollo de productos, servicio al cliente, 

mercadeo y logística. Velar por los indicadores y métricas de cumplimiento de las ventas de la 

compañía en sus distintos canales. Administración de los presupuestos y recursos para alcanzar los 

objetivos de ventas con la menor inversión posible. Planeamiento y proyección de demanda. Equipo 

a cargo 14 personas.

mailto:eliecer_ceciliano@hotmail.com


Orbelink Comunicación Digital 
(Creative Drive) 

Asesor en estrategia de Marketing y Publicidad 

Industria: Publicidad y mercadeo       Sector: Agencias de publicidad 

Puesto: Encargado 

Área de trabajo: Comercial 

Duración: diciembre 2014 – Marzo 2016. 1, 3 Años 

Jefe: Javier Casafont  

Teléfono: 88677575 
 

 

Funciones y logros: Investigación y análisis de mercado, desarrollo de proyectos, implementación de 

estrategias de  mercadeo, aplicación de  estudios de  Neuromarketing en el  proceso  creativo  y  de 

diseño.  Así  mismo,  gestión  de  la  Innovación  en  procesos  y  proyectos,  diseño  de  campañas  

de mercadeo digital y convencional, campañas de publicidad, charlas institucionales, presentaciones 

corporativas, asesoría en e-business y coaching estratégico. Equipo a cargo 5 personas. 

 
Human Company S.A. 

Gestor de Proyectos 

Industria: Consumo masivo              Sector: Consumo masivo 

Puesto : Encargado 

Área de trabajo: Mercadeo 

Duración: septiembre 2011 - diciembre 2014. 3 años 3 Meses 

Jefe: Sergio Fumero Iracheta 

Teléfono: 84051360 
 

 

Funciones y logros: Desarrollo de productos, investigación de mercados, estrategias de mercadeo y  

ventas,  campañas  publicitarias,  diseño  y  elaboración  de  Programas  ambientales,  alianzas 

estratégicas, relaciones públicas y comunicación, son las funciones básicas del puesto dentro de la 

organización. 

Ingreso al mercado de la marca de productos amigables con el ambiente Eco Sunrise, desarrollo de 

la marca y posicionamiento, maximización de recursos, presupuestos reducidos y Proyectos base 

cero.   Así   como   la   innovación   y   creación   de   nuevas   líneas   de   productos   y   procesos   

de comercialización y promoción. Equipo a cargo 12 personas. 

 
MC MOTOR/Grupo NAVAGUI 

Dirección de publicidad y mercadeo 

Industria: Comercio al por menor – retail    Sector: Concesionarios 

Puesto Equivalente: Supervisor 

Área de trabajo: Comercial 

Duración: marzo 2006 - noviembre 2010. 4 años 8 Meses 

Jefe: Orlando Navarro 

Teléfono: 2537 5151/ 2537 2295/ 8873 8080 
 

 

Funciones y logros: Estrategias de comunicación y mercadeo, imagen corporativa, coordinación de 

eventos y exhibiciones, dirección de equipo de ventas, mercadeo directo y campañas publicitarias.



Estudio de factibilidad e introducción al mercado de las marcas. Gestor de crédito bancario, 

trámites y pre-aprobaciones. Equipo a cargo 8 personas. 

 
Frituras La Victoria S.A. 

Encargado de ventas, logística y distribución 

Industria: Alimentos                                    Sector:  Bocadillos y condimentos 

Puesto Equivalente: Supervisor 

Área de trabajo: Comercial 

Duración: diciembre 2003 - enero 2006. 2 años 1 Mes 

Jefe: Fabio Navarro Picado 

Teléfono: 70743924 
 

 

Funciones y logros: Encargado de las estrategias de comunicación, imagen corporativa, relaciones 

con los clientes (C.R.M.), planeamiento del equipo de ventas, capacitación y estructuración de la 

logística. Estudio de factibilidad, mercado y rentabilidad, creación de UEN´s, ventas corporativas e 

introducción  de  la  marca  La  Victoria  al  mercado  nacional  y  de  exportación,  así  como  asesoría 

gerencial.  Así  mismo,  desarrollo  de  campañas  de  publicidad,  material  de  punto  de  venta  y 

trademarketing. Equipo a cargo 12 personas. 

 
 
 
 

 
Estudios Formales 

 

 

Instituto Tecnológico de Costa Rica 

Maestría en Gerencia de Proyectos 

Enero 2018 – Proyecto de Graduación (Presentación Mayo 2021) 
 

 

Instituto Tecnológico de Costa Rica 

Especialista en Neuromarketing 

Enero 2014 - diciembre 2014. Culminado 
 

 

Instituto Tecnológico de Costa Rica 

Especialista en Gerencia de Innovación 

Enero 2014 - diciembre 2014. Culminado 
 

 

U. Internacional de las Américas 

Publicidad y Mercadeo 

Bachillerato universitario 

Enero 2007 - agosto 2011. Culminado



Estudios No Formales 
 

 

Cámara de Industrias de Costa Rica 

Certificado Lean Six Sigma (Mejora continua de procesos productivos)  CSSYB 

Setiembre 2015 – Noviembre 2015 
 

 

Colegio de Ciencias Económicas 

Trademarketing y Merchandising 

Mayo 2014 - junio 2014 
 

 

Universidad Internacional de las Américas 

Comunicaciones integradas de Marketing PYMES especialización profesional 

Enero 2011 - julio 2011 
 

 

Universidad internacional de las Américas 

Mercadotecnia en las empresas 

Marzo 2009 - marzo 2009 
 

 

Gestor de Innovación 

Ministerio de Ciencia, Tecnología y Telecomunicaciones MICITT          Licencia: 303730432 
 

 

Miembro 

Neuromarketing Science & Business Association                                      Licencia: 29086267 


